KLIENTU AKTIVIZESANAS PROGRAMMA

Traning

UAS

Nav noslépums, ka Sobrid pardot ir kluvis izaicinosak. E-pasti ir zelta
vértiba, konkurenti aktiviz€jas, tirgus situacija mainas pa nedélam. Tiesi
tadel ir Tstais bridis aktivizét savus eso$os klientus uen iegat jaunus.

PROGRAMMAS PRINCIPI UN IEGUVUMI

Apmacita pardoSanas komanda, ka pardot jaunajos, digitalajos apstaklos.

Izstradata produkta pardosanas stratégija.

Radita “pardo3anas piltuve”, lai iegltu jauno klientu kontaktus.

Radrta “pardosanas piltuve”, lai aktivizétu esoSos klientus.

Noorganizéts vebinars ka marketinga un pardosanas kanals.

|zstradata stratégija, ka ar eso5o komandu sasniegt izvirzitos pardoSanas mérkus.

PROGRAMMAS

1. MERKIS (2 h)

Tiek izvirzits konkréts pardosanas
meérkis jauno klientu piesaistei un
esoSo aktivizésanai,

2. SAGATAVOSANAS

Kopdarbs ar pardo$anas komandu un
marketinga komandu, kopéjas
statégijas un marketinga materialu
izstradasanai.

3. KONSULTACIJAS (2 h + 2 h)

Sesija, kuras laika tiek sagatavoti
uznémuma parstaviji pardodosai
publiskai runai (pitch, vebinars, video,
“dodosie” e-pasti u.c.)
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3.VEBINARS, E-PASTU KERAJS (3 h)
T-lab nodrosinas kvalitativu vebinara
norisi, palidzés sagatavot saturu, ka art
pardpésies par tehnisko nodroSinajumu.

4. PARDOSANAS KOMANDAS
AKTIVIZESANA (3h +3 h+ 3 h)

Sesijas, kuru laika tiek sagatavota
pardo$anas komanda apstradat jaunos
un esoso klientu plismu.

5.ATBALSTA AKTIVITATES (6 h)

Jaunu ieradumu  nostabilizé3anas
aktivitates, lai uzturétu komandas
motivaciju, ikdienas draivu un vértigo
aktivitasu veik3anu. Ja nepiecieSams,
CRM sistémas atjaunosana.

Training Lab - uznémums, kas maina ieradumus!



Kam piemeérots?
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B2B un B2C segmentam, vélams, ka jau ir klientu datubaze.

Kas trenés?
AtkarTba no izvélétas stratégijas, var tikt piesaistiti papildus eksperi:

=

Digitalais marketings - Andrejs Sergejevs

Publiska runa - lvars Juskévics

PardoSana - Ivars JuSkévics, Elina PelCere, Brigita Mironova, Vilnis
Brémanis

Vebinara organizéSana un tehniskais nodrosinajums - Andis
Arnicans

TEHNISKA INFORMACIJA:

Izstrades laiks: 1 ménesis

Investicijas: Sakot no 3500 EUR + PVN

Rezultats - izmérams pardoSanas pieaugums un klientu skaits
PieteikSanas - santa@ftraininglab.lv vai zvanot +371 22122567

Sis ir piemérotakais mirklis aktivizét savus klientus pirms

to izdara konkurenti!

Training Lab - uznémums, kas maina ieradumus!
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